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DATOS DEL DOCENTE

| MAYO | ANO: 2021

| | MES:

NOMBRES Y APELLIDOS:

HECTOR ENRIQUE DURANGO GALVAN | 79059796

CEDULA: |

PARTE HORAS DIRECTAS A FORMACION - PROGRAMAS EN FORMACION TITULADA Y/O COMPLEMENTARIA

HORARIO FECHA DIAS COMPETENCIA
ID. FICHA RESULTADOS DE APRENDIZAJE HORAS
DESDE | HASTA DESDE HASTA M(J|V DESARROLLADA
« Utilizar estrategia para apoyar la presentacion de los productos o servicios
a los clientes teniendo en cuenta caracteristicas, beneficios y usos de un
producto o servicio especifico, seguin protocolo establecido por la empresa.
« Identificar segmentos de mercado teniendo en cuenta su dimension y
cobertura, en el desarrollo de estrategias de segmentacion con el apoyo de
+ Negociar productos y software especializado de acuerdo con tipos de producto y poblacion
servicios seguin condiciones establecidos en el plan de segmentacion.
del mercado y politicas de la |+ Determinar los precios de los productos y servicios a partir del andlisis de
empresa los reportes de precios, en la definicion de estrategias de mercadeo, segin
MERCADEO Y VENTAS SAN ;Cz;i);ic;iz‘eel‘r;}‘e);c::o de ::jzc::si;epr::crizasdos y de productos, mediante la aplicacién de métodos de
BERN/;IEDEC;EDEaXLENTO B 13:00 21:00 1-may 15-may producto o servicio y « Determinar la oferta y la demanda del producto o servicio con el apoyo de 40
! caracteristicas de los software especializado y la aplicacion de técnicas de pronéstico, para
FICHA: 2312307 . : N " : y
consumidores y usuarios. identificar el potencial de mercado y capacidad de ventas de la empresa
« Preparar la exhibicion de segun politica empresarial.
productos y servicios teniendo |+ Definir y aplicar técnicas y pr para la or ion del surtido
en cuenta sus caracteristicas y [de acuerdo con los productos.
el estilo de exhibicion. « Formular politica de surtido con base a criterios de la empresa.
« Preparar la estrategia de exhibicion de acuerdo con las tendencias del
mercado.
« Elaborar programas de exhibicion segun politicas de mercadeo
« Utilizar estrategia para apoyar la presentacion de los productos o servicios
a los clientes teniendo en cuenta caracteristicas, beneficios y usos de un
producto o servicio especifico, segun protocolo establecido por la empresa.
* Identificar segmentos de mercado teniendo en cuenta su dimensién y
: cobertura, en el desarrollo de estrategias de segmentacion con el apoyo de
+ Negociar productos y " o,
e . g software especializado de acuerdo con tipos de producto y poblacion
servicios segun condiciones 8 )
e establecidos en el plan de segmentacién.
del mercado y politicas de la . . . P
empresa « Determinar los precios de los productos y servicios a partir del anélisis de
P! los reportes de precios, en la definicion de estrategias de mercadeo, segin
« Proyectar el mercado de " " YN A
" tipos de mercados y de productos, mediante la aplicacién de métodos de
acuerdo con el tipo de fijacion precios.
MERCADEO Y VENTAS - . . producto o servicio y . . -
LORICA - FICHA: 2326464 13:00 21:00 5-may 26-may 8 8 caracteristicas de los Determinar la offarta yla demandgldel proldu<_:to 0 servicio con el apoyo de 80
. . software especializado y la aplicacion de técnicas de pronostico, para
consumidores y usuarios. N N - !
I identificar el potencial de mercado y capacidad de ventas de la empresa
« Preparar la exhibicion de . o )y
. N segun politica empresarial.
productos y servicios teniendo . N P L. "
. « Definir y aplicar técnicas y pr para la or 1 del surtido
en cuenta sus caracteristicas y
. M de acuerdo con los productos.
el estilo de exhibicion. p : :
« Formular politica de surtido con base a criterios de la empresa.
* Preparar la estrategia de exhibicion de acuerdo con las tendencias del
mercado.
+ Elaborar programas de exhibicion segun politicas de mercadeo
« Utilizar estrategia para apoyar la presentacion de los productos o servicios
a los clientes teniendo en cuenta caracteristicas, beneficios y usos de un
producto o servicio especifico, seguin protocolo establecido por la empresa.
« Identificar segmentos de mercado teniendo en cuenta su dimension y
+ Negociar productos y cozenura, enel dﬁszrroé\o de esgaleglats de sdegmeztatilon coz‘e\ apoyo de
servicios ssgn condiciones sot ngre‘:specwa :za| o de acuer ot:op' ipos de producto y poblacion
del mercado y politicas de la estableci ‘os en el plan de segmentacion. . . i
empresa « Determinar los precios de los grod}{clos y servwclqs a partir del analisis t'Je
MECADEO Y VENTAS - + Proyectar el mercado de :gs resones dedprecwods, en Ida dtefln\clor;‘detesltrateﬁlas fJ'e r;ercalt:eg. sedgun
CIENAGA DE ORO - VIRTUAL acuerdo con el tipo de f!P°§, ¢ mercados y de productos, mediante a aplicacion de metodos de
NUMERO DE FICHA DE 13:00 | 21:00 18-may | 29-may 8 producto o servicio y e ferta v la demanda del product - | p 48
CARACTERIZACION POR caracteristicas de los Fovaro oooealiondc Y. o anloon do teentens do pronbetico. nare?® @
ASIGNAR consumidores y usuarios. §do v:?re esrecw{a iza |°dy a apl \c:cmn e ggm(;:zs e p(ronzs ||co, para
.~ Preparar la exhibicion de identi |ca:'$ potencial de |"ner<:a 0 y capacidad de ventas de la empresa
productos y servicios teniendo .seDgufn poll 'C? em:)'resgrla . | i6n del surtid
en cuenta sus caraceriticas y ' e |mrﬁap u:alr ecm%as { pr para la or 1 del surtido
el estilo de exhibicion. © acuerdo con 10s produclos. )
« Formular politica de surtido con base a criterios de la empresa.
« Preparar la estrategia de exhibicion de acuerdo con las tendencias del
mercado.
« Elaborar programas de exhibicion segun politicas de mercadeo
TOTAL HORAS 168




PARTE APOYO PRESTADO ACTIVIDADES ADMINISTRATIVAS

FECHA HORARIO I
ACTIVIDAD | | JUSTIFICACION DESDE HASTA DESDE HASTA
1
2
3
4
5
TOTAL HORAS 0
PARTE CAPACITACION INSTRUCTORES PLANTA
FECHA HORARIO I
NOMBRE DE LA CAPACITACION DESDE HASTA DESDE HASTA
1
2
3
TOTAL HORAS 0
PARTE OTRAS ACTIVIDADES INSTRUCTORES PLANTA
FECHA HORARIO I
DESDE HASTA DESDE HASTA
1 Preparacion de clases
R .
3 Lider WorldSkills
4 Permiso Sindical
s -
6 Permiso por estudio
7 Act. C (Evento deportivo Naciona
TOTAL HORAS 0

TOTAL HORAS REPORTADAS

168

FIRMA DEL INSTRUCTOR:




